La prise de décision a zéro objection

Une objection n'est pas une préférence.
Une objection exprime une tension que
ne résout pas la proposition.

Une objection est argumentée.
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Une proposition est une solution parmi d’autres.
Ce n’est pas un idéal.
2. Elle doit étre accueillie dans ses imperfections
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C’est une solution

possible pour résoudre
le probleme
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et éprouvée dans le vécu pour étre bonifiée
utlérieurement au fur et @ mesure des tensions.

En cas d'objection, le facilitateur se tourne vers la premiére personne qui a eu une objection et lui demande de I'expliciter.

Une fois I'objection exprimée, le facilitateur accompagne I'objecteur pour évaluer avec lui si I'objection est recevable ou non.

Si elle ne I'est pas, I'objecteur doit le reconnaitre par lui-méme.

Sil'objection est retenue, le facilitateur demande d celui qui objecte : «Qu'est-ce qui pourrait lever fon objection 7y (le groupe aide
a trouver des solutions pour lever |'objection).

Si possible, la proposition est modifiée, bonifieée. Et on refait le tour d’objection jusqu’'a Zéro objection. . ité
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